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Orsentacion de mercado en ecosistermas innovadores

s bien sabido que en épocas

de auge econdmico, el mer-

cado se satura de negocios
generdistas de amplio espectro, que
tienden a la estandarizacion de pro-
ductos y senvicios, con el objetivo de
diferenciarse de la competencia por
precio, gracias a estrategias de volu-
men que les permiten desplazar a
Sus competidores menos potentes.
Pero esta cultura de "guerra de pre-
cios" fomenta la supervivencia de
empresas que, aungue a prior
muestran una gran fortaleza a la vista
de sus cifras de negocio, poseen
una salud fragil frente a cambios en
el ciclo econdmico.
Habida cuenta de las fluctuaciones
ciclicas de la economia, es de espe-
rar que con las recesiones y la dismi-
nucion del consumo derivado de és-
tas, este tipo de empresas sufra al
no tener margenes adicionales para
fomentar esa diferenciacion por pre-
cio, lo que conlleva a una destruc-
cion del tejido empresarial, que se
torma masiva en tiempos de crisis
severas como la que azota los mer-
cados desde 2007, Es en este mar-
Co donde cobran sentido las estrate-
gias de "océano azul', en las que las
empresas dejan a un lado la compe-
tencia destructiva basada en el pre-
cio y se orientan a la generacion de
valor a fravés de la innovacion.
En la situacion actual de recesion, la
apuesta por este tipo de iniciativas se
convierte en la Unica altemativa de
generar un tejido empresarial compe-
titivo con fortalezas basadas en la
tecnologia y no en el precio. Las ad-
ministraciones publicas han entendi-
do perfectamente esta situacion y
establecen mecanismos de fomento

de la iniciativa emprendedora con el
objetivo de dinamizar la generacion
de nuevas ideas de negocio innova-
doras que permitan esa diferencia-
cion en los mercados. Estos meca-
nismos incentivan particulamente las
iniciativas de base tecnoldgica por su
mayor grado de valor anadido y po-
tencial de diferenciacion asociado.

Agente de apoyo

Pero estas iniciativas de negocio ba-
sadas en tecnologia, suelen venir de
la mano de agentes cientifico-tec-
nolégicos o emprendedores de perfi
marcadamente técnico y con poca o
nula orientacion de mercado, debido
principalmente a que, aunque pose-
en conocimientos adecuados de la
tecnologia, suelen pecar de caren-
clas en el conocimiento de la realidad
del mercado y de los agentes
econdmico-financieros que en él
operan, asl como de su lenguaie.

Es debido a esta peculiaridad que,
en este ecosistema de generacion
de iniciativas innovadoras, sea funda-
mental la actuacion de un agente de
apoyo que complemente las caren-
clas de los emprendedores para ga-
rantizar que la nueva iniciativa empre-
sarial recibe un correcto enfoque de
mercado y plantea unos escenarios
econdmico-financieros razonables.
Bantec Group, avalada por dos dé-
cadas de experiencia en el lanza-
miento de empresas innovadoras en
diferentes mercados, ofrece a estos
emprendedores un servicio de apo-
YO que les pemite fortalecer su idea
de negocio desde una vision muy
orlentada al mercado pero sin perder
la referencia del valor que ofrece la
tecnologia.

Lineas de actuacion

Este senvicio de apoyo se estructura
en cinco lineas de actuacion diferen-
ciales que permiten fortalecer la ini-
Clativa empresarial:

1.- Diagndsticos tecnoldgicos: Pro-
porciona al emprendedor un anélisis
del valor de un resultado técnico y su
potencial de mercado (Viablidad téc-
nico-econdmica).

2.- Orientacion del modelo de nego-
clo: Proporciona al emprendedor un
posicionamiento adecuado en fun-
cion de las caracteristicas del pro-
ducto/senvicio y del entomo hacia el
que se dirige.

3.- Plan econdmico-financiero y fuen-
tes de financiacion: Proporciona al
emprendedor el mix de financiacion
mas viable en funcion de las carac-
teristicas de la iniciativa, asi como
unas proyecciones contrastadas vy
adaptadas a la redidad de la iniciativa.
4.- Plan de empresa: Proporciona
al emprendedor una hoja de ruta
del lanzamiento y operacion de la
iniciativa.

En el emprendizage es
necesaria la participacion
de un agente de apoyo

que complete las carencias

del emprendedor

Bantec colabora en un
proyecto transfronterizo
para potenciar empresas
innovadoras en el ambito

de las energlas renovables

5.- Gestién de ayudas: Proporcio-
na al emprendedor la gestion de
solicitud, defensa v justificacion de
ayudas para la iniciativa empresarial
acorde a las fuentes de financia-
cion definidas.

Gracias a este fortalecimiento y en-
foque de las iniciativas, "traducidas"
desde el lenguaje técnico al len-
guaje empresarial, se facilita al em-
prendedor la interlocucion con los
diferentes agentes de financiacion
del sistema, aumentando las ex-
pectativas de éxito en el mercado.
Desde el convencimiento de que el
modelo de generacion de empre-
sas de alto valor anadido es la cla-
ve para el fortalecimiento de la eco-
nomia espanola, Bantec Group
participa como socio inversor en la
red privada de "Business Angels"
Lidera Value, desde la que se
apoyan financieramente nuevas ini-
ciativas innovadoras basadas en
tecnologia.

Energias renovables

Asimismo, Bantec Group colabora
activamente en la definicion de un
proyecto de colaboracion trans-
fronteriza de gran calado para €l
apoyo del emprendizaje dirigido a
potenciar una mayor masa critica
de iniciativas empresariales de ba-
se tecnoldgica, en el ambito de las
energias renovables v la eficiencia
energética, que posibilite la crea-
cion de un ecosistema en el que
se integren agentes inversores pri-
vados exteriores que aceleren la
fase de lanzamiento y maduracion
de dichas iniciativas.

Hl objetivo para este ecosistema es
la integracion de 100 agentes entre
universidades, centros tecnologi-
cos, polos de competitividad, aso-
ciaciones empresariales, incuba-
doras de empresas, business
angels, sociedades de capital ries-
go y empresas del sector de la
energia.
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