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Es bien sabido que en épocas
de auge económico, el mer-
cado se satura de negocios

generalistas de amplio espectro, que
tienden a la estandarización de pro-
ductos y servicios, con el objetivo de
diferenciarse de la competencia por
precio, gracias a estrategias de volu-
men que les permiten desplazar a
sus competidores menos potentes.
Pero esta cultura de "guerra de pre-
cios" fomenta la supervivencia de
empresas que, aunque a priori
muestran una gran fortaleza a la vista
de sus cifras de negocio, poseen
una salud frágil frente a cambios en
el ciclo económico.
Habida cuenta de las fluctuaciones
cíclicas de la economía, es de espe-
rar que con las recesiones y la dismi-
nución del consumo derivado de és-
tas, este tipo de empresas sufra al
no tener márgenes adicionales para
fomentar esa diferenciación por pre-
cio, lo que conlleva a una destruc-
ción del tejido empresarial, que se
torna masiva en tiempos de crisis
severas como la que azota los mer-
cados desde 2007. Es en este mar-
co donde cobran sentido las estrate-
gias de "océano azul", en las que las
empresas dejan a un lado la compe-
tencia destructiva basada en el pre-
cio y se orientan a la generación de
valor a través de la innovación.
En la situación actual de recesión, la
apuesta por este tipo de iniciativas se
convierte en la única alternativa de
generar un tejido empresarial compe-
titivo con fortalezas basadas en la
tecnología y no en el precio. Las ad-
ministraciones públicas han entendi-
do perfectamente esta situación y
establecen mecanismos de fomento

de la iniciativa emprendedora con el
objetivo de dinamizar la generación
de nuevas ideas de negocio innova-
doras que permitan esa diferencia-
ción en los mercados. Estos meca-
nismos incentivan particularmente las
iniciativas de base tecnológica por su
mayor grado de valor añadido y po-
tencial de diferenciación asociado.

Agente de apoyo
Pero estas iniciativas de negocio ba-
sadas en tecnología, suelen venir de
la mano de agentes científico-tec-
nológicos o emprendedores de perfil
marcadamente técnico y con poca o
nula orientación de mercado, debido
principalmente a que, aunque pose-
en conocimientos adecuados de la
tecnología, suelen pecar de caren-
cias en el conocimiento de la realidad
del mercado y de los agentes
económico-financieros que en él
operan, así como de su lenguaje.
Es debido a esta peculiaridad que,
en este ecosistema de generación
de iniciativas innovadoras, sea funda-
mental la actuación de un agente de
apoyo que complemente las caren-
cias de los emprendedores para ga-
rantizar que la nueva iniciativa empre-
sarial recibe un correcto enfoque de
mercado y plantea unos escenarios
económico-financieros razonables.
Bantec Group, avalada por dos dé-
cadas de experiencia en el lanza-
miento de empresas innovadoras en
diferentes mercados, ofrece a estos
emprendedores un servicio de apo-
yo que les permite fortalecer su idea
de negocio desde una visión muy
orientada al mercado pero sin perder
la referencia del valor que ofrece la
tecnología. 

Líneas de actuación
Este servicio de apoyo se estructura
en cinco líneas de actuación diferen-
ciales que permiten fortalecer la ini-
ciativa empresarial:
11..--  DDiiaaggnnóóssttiiccooss  tteeccnnoollóóggiiccooss:: Pro-
porciona al emprendedor un análisis
del valor de un resultado técnico y su
potencial de mercado (viabilidad téc-
nico-económica).
22..--  OOrriieennttaacciióónn  ddeell  mmooddeelloo  ddee  nneeggoo--
cciioo:: Proporciona al emprendedor un
posicionamiento adecuado en fun-
ción de las características del pro-
ducto/servicio y del entorno hacia el
que se dirige.
33..--  PPllaann  eeccoonnóómmiiccoo--ffiinnaanncciieerroo  yy  ffuueenn--
tteess  ddee  ffiinnaanncciiaacciióónn:: Proporciona al
emprendedor el mix de financiación
más viable en función de las carac-
terísticas de la iniciativa, así como
unas proyecciones contrastadas y
adaptadas a la realidad de la iniciativa.
44..--  PPllaann  ddee  eemmpprreessaa:: Proporciona
al emprendedor una hoja de ruta
del lanzamiento y operación de la
iniciativa.

55..--  GGeessttiióónn  ddee  aayyuuddaass:: Proporcio-
na al emprendedor la gestión de
solicitud, defensa y justificación de
ayudas para la iniciativa empresarial
acorde a las fuentes de financia-
ción definidas.
Gracias a este fortalecimiento y en-
foque de las iniciativas, "traducidas"
desde el lenguaje técnico al len-
guaje empresarial, se facilita al em-
prendedor la interlocución con los
diferentes agentes de financiación
del sistema, aumentando las ex-
pectativas de éxito en el mercado.
Desde el convencimiento de que el
modelo de generación de empre-
sas de alto valor añadido es la cla-
ve para el fortalecimiento de la eco-
nomía española, Bantec Group
participa como socio inversor en la
red privada de "Business Angels"
Lidera Value, desde la que se 
apoyan financieramente nuevas ini-
ciativas innovadoras basadas en
tecnología.

Energías renovables
Asimismo, Bantec Group colabora
activamente en la definición de un
proyecto de colaboración trans-
fronteriza de gran calado para el
apoyo del emprendizaje dirigido a
potenciar una mayor masa crítica
de iniciativas empresariales de ba-
se tecnológica, en el ámbito de las
energías renovables y la eficiencia
energética, que posibilite la crea-
ción de un ecosistema en el que
se integren agentes inversores pri-
vados exteriores que aceleren la
fase de lanzamiento y maduración
de dichas iniciativas. 
El objetivo para este ecosistema es
la integración de 100 agentes entre
universidades, centros tecnológi-
cos, polos de competitividad, aso-
ciaciones empresariales, incuba-
doras de empresas, business 
angels, sociedades de capital ries-
go y empresas del sector de la
energía.

Orientación dde mmercado een eecosistemas iinnovadores
En el emprendizaje es 
necesaria la participación
de un agente de apoyo 
que complete las carencias
del emprendedor
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Bantec colabora en un
proyecto transfronterizo
para potenciar empresas
innovadoras en el ámbito
de las energías renovables 


